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Wie komme ich aus dem Preisvergleich raus, gewinne

neue Kunden und sichere dazu meinen Bestand ab?
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Wer steht heute vor Ihnen?
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Was macht der kommunikationsoptimierer.de?
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Welches Szenario ist im Maschinenbau denkbar?
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āFallgruben: Immobilienblase China

āStaatsbankrott in EU ïsoziale Unruhen 

āZusammenbruch der Anleihenmärkte in USA

āWährungsverschiebungen

āZukunft immer weniger prognostizierbar

āExtreme Schwankungen und extremer Wettbewerb

āUSA, Europa und Japan horrende Verschuldung

āGeringe Wachstumsraten

āÜberkapazitäten und enormer Preisdruck

(Quelle: Produktion, Nr.7 2010)
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